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PREZENTACJA WYNIKÓW ZA 
1. PÓŁROCZE 2026 ROKU



Istotne wydarzenia 
i osiągnięcia w 1H2026

Lider w obsłudze transakcji na GPW

Trzykrotnie wyższy zysk netto: 17,7 mln zł 

(vs. 5,7 mln zł rok wcześniej). 

Zysk

Wzrost aktywów, rozwój sieci, otwarcie nowych 

punktów obsługi klienta, rozwój usług.

IPOPEMA Private Investments

Wzrost wyniku netto r/r i zysku z działalności 

we wszystkich liniach biznesowych.

Wzrost

Wzmocnienia kadrowe, nowi partnerzy (NASA 

Capital), nowe produkty, rekordowa dywidenda.

Strategia

22 zrealizowane transakcje (ECM + DCM) –

najwięcej na rynku pod kątem liczby i wartości.



Przychody segmentów

(w tys. PLN, dane skonsolidowane)

134 061

80 350

18 470 196

154 375

65 631

14 836
38 875

-18,3%

+24,5%

+15,2%

+80,3%

70 078



Zysk netto segmentów

-248

11 121

590

17 691

1 671

6 202 5 789

3 528

(w tys. PLN, dane skonsolidowane)

616

+271,2%

+4,4%

+205,6%

+215,2%



Dane jednostkowe

(w tys. PLN, dane jednostkowe)

+36,7%
+193,0%

+56,3%

+81,4%

41 094

22 924

14 114

22 057

74 537

10 019

29 354

16 765



• Dalszy wzrost skali działalności w obszarze usług maklerskich, w 

związku z większym udziałem rynkowym oraz zwiększeniem obrotów 

na GPW.

• Mocna pozycja w obrocie wtórnym obligacjami Skarbu Państwa i na 

rynku pieniężnym.

• Dalszy wzrost aktywności na zagranicznych rynkach akcji.

• Zgodnie ze strategią, zmiany i wzmocnienia kadrowe w biurze analiz 

oraz rozbudowa produktu analitycznego.

• Synergiczna współpraca equity desk / biura analiz z ECM w 

plasowaniu ofert ABB, SPO i IPO.

Kluczowe informacje:

Obszar Klientów 
Instytucjonalnych

(w tys. PLN, ujęcie jednostkowe)

+36,7%

16 765

22 924

Przychody

Segment usług maklerskich



Bankowość inwestycyjna, oferowanie papierów 
wartościowych i doradztwo finansowe

Kluczowe informacje:

• W obszarze transakcji kapitałowych I połowa roku była dla spółki 

bardzo udana – duża skłonność transakcyjna w obszarze spółek i 

inwestorów, dobra koniunktura na giełdzie.

• Duża aktywność w transakcjach ECM – 22 transakcje (19 ECM + 3

DCM) od początku roku. Wartość transakcji to ponad 18,5 mld zł –

najwięcej na rynku.

• Kolejne transakcje w harmonogramie.

• Konsekwentny rozwój usługi 'debt advisory’.10 019

29 354

Segment usług maklerskich

Przychody

3 595

(w tys. PLN, ujęcie jednostkowe IS)

+193%



Ostatnie transakcje
Obszar Bankowości Inwestycyjnej i Rynków Kapitałowych

Segment usług maklerskich



Kluczowe informacje:
• Dynamiczny wzrost przychodów w 1H2026 o 56,3% r/r.

• Wartość aktywów od klientów wzrosła do poziomu ponad 3,3 mld 

zł, co oznacza wzrost o ponad 1.1 mld zł względem 1H25 i 

dynamikę na poziomie 48% r/r.

• Dzięki rozwojowi usługi Doradztwa Inwestycyjnego: 

Dynamicznego i Portfelowego, aktywa w doradztwie 

inwestycyjnym po 1H wyniosły ponad 453 mln zł.

• Rozwój sieci dystrybucji własnej IPOPEMA Private Investments, 

zatrudniającej obecnie ponad 60 doradców. Otwarcie nowych 

biur w Poznaniu i Wrocławiu - jesteśmy obecni już w 6 miastach 

w Polsce.

• Wzmocnienie zespołu maklerskiego; wdrożenie usługi 

Prywatnego Maklera.

Segment usług maklerskich

Obszar Klientów 
Prywatnych Przychody

(w tys. PLN, ujęcie jednostkowe)

+56,3%

14 114

22 057

2.2 mld

3.3 mld

+48,0%
Aktywa



IPOPEMA TFI

• Wysokie napływy aktywów do funduszy zamkniętych z obszaru 
private debt oraz sektora obronnego.

• Wysokie napływy aktywów do funduszy dłużnych w ramach 
IPOPEMA SFIO.

• Zmniejszenie udziału funduszy wierzytelności w przychodach za 
zarządzanie (zakończenie współpracy z istotnym klientem).

• Nawiązanie współpracy z NASA Capital.

Kluczowe informacje:

Segment zarządzania funduszami inwestycyjnymi

25 302

35 280

6 202

1 671

80 350
65 631

Przychody

Zysk netto

-18%

(w tys. PLN, ujęcie skonsolidowane)

Przychody z funduszy 
rynku kapitałowego i 
inwestycji alternatywnych 

+271%



IPOPEMA Business 
Consulting

• Konsekwentna realizacja projektów z portfela zamówień 

pozwoliła IPOPEMA Business Consulting na zwiększenie 

przychodów o blisko 24,5% w porównaniu z I półroczem 2025 r. 

(18,5 mln zł wobec 14,8 mln zł).

• Pomimo wyższych kosztów działalności (o 16,8%) przełożyło się 

to na istotną poprawę zysku z działalności podstawowej -

wyniósł on 879 tys. zł wobec straty 224 tys. zł rok wcześniej.

• Wzrósł również zysk netto: 616 tys. zł wobec 590 tys. zł rok 

wcześniej.

14 836

18 470

616

590

Segment wdrożeń IT i usług doradczych

(w tys. PLN, ujęcie skonsolidowane)

Kluczowe informacje:

Zysk netto

Przychody
+24,5%

+4,4%



Dane skonsolidowane w tys. PLN

1H25 1H26

Usługi 
maklerskie

Zarządzanie 
funduszami 

inwestycyjnymi

Wdrożenia IT i 
usługi doradcze

Razem
Usługi 

maklerskie 

Zarządzanie 
funduszami 

inwestycyjnymi

Wdrożenia IT i 
usługi doradcze

Pozostałe Razem

Przychody segmentu ogółem 38 875 80 350 14 836 134 061 70 078 65 631 18 470 196 154 375

Koszty segmentu ogółem 36 125 78 365 15 060 129 550 57 321 60 840 17 591 1 002 136 754

Zysk segmentu z działalności 

podstawowej
2 750 1 985 -224 4 511 12 757 4 791 879 -806 17 621

Zysk netto za okres 3 528 1 671 590 5 789 11 121 6 202 616 -248 17 691

Kapitały własne 126 276 141 886

Podsumowanie wyników



Podsumowanie wyników

Dane jednostkowe w tys. PLN

1H25 1H26

Przychody razem 41 094 74 537

Przychody od klientów instytucjonalnych 16 765 22 924

Przychody z bankowości inwestycyjnej, oferowania papierów wartościowych i doradztwa 10 019 29 354

Przychody od klientów indywidualnych 14 114 22 057

Koszty działalności 37 568 59 200

Zysk z działalności podstawowej 3 526 15 337

Zysk netto 5 393 16 156

Kapitały własne 62 533 73 362



DZIĘKUJEMY
Email

ir@ipopema.pl

Numer telefonu

22 236 92 00
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